
日本的M＆Aの創造と 実践

お問い合せ

一般財団法人 日本的Ｍ＆Ａ推進財団 URL  http : //mjr-zaidan . com
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「 一般財団法人日本的M &A推進財団」と は…

■ 志ある士業事務所をネット ワークすることの意義

「 日本的Ｍ＆Ａの創造と 実践を通して、日本とアジアの永続的発展を支える」という目的を掲げ、

全国の志ある士業事務所が中心となり 設立した全国的ネット ワークです。

税理士の中小企業への関与率は94％を越えています（ 全国税理士共栄会調べ）。当然ながら 税理士は企業の申告代理をしており 、定期

的に企業を訪問しております。つまり 、「 財布の中身」も「 後継者の有無」も「 業界の可能性」も後継社探しに必要なあらゆる情報を把握して

いるのです。一方で、税理士事務所は、地域に密着しているので地域を越えた結婚相手探しは不得意です。ここに士業をネット ワークし 、広

く 情報を交流できる体制を構築する必要性があるのです。そのための器として、平成26年5月1日に設立した日本全国の士業を会員とし 、主

に中小企業の出口戦力を支援する為の団体です。企業法務にまつわるあらゆる分野の専門家が発起人・ 役員となり 未来の日本のために

非営利を前提として設立しました。

■ 200名以上の所属『 第三者承継士® 』が皆様の出口戦略を支援します

第三者支援に特化した民間資格である「 第三者承継士® 」を習得した支援者は全国各地に存在しています。規模の大小に関わら ず、あら

ゆる側面から 企業の出口戦略をバックアップする専門家を派遣いたします。

私達が皆様と 全国のネット ワーク の窓口です！お気軽にお声掛け下さ い！

東 京 事 務 局 〒1 0 2 -0 0 9 3  東京都千代田区平河町1 -6 -4 　 H1 0 平河町5 0 1 号

TEL： 0 3 -6 2 6 1 -0 2 9 1 　（ Co lorz国際税理士法人内）

大 阪 事 務 局 〒5 4 1 -0 0 5 4  大阪府大阪市中央区南本町2 -3 -8  KDX南本町ビル3 階

TEL： 0 6 -6 4 8 4 -7 7 0 5 　（ ゆたか税理士法人内）

福 岡 事 務 局 〒8 1 0 -0 0 0 1  福岡県福岡市中央区天神3 -1 -1  フタ タ・ ザ・ フラッ グ8 階
TEL： 0 9 2 -7 2 4 -0 1 1 0 　（ 株式会社楠本浩総合会計事務所内）

北海道事務局 〒0 6 4 -0 9 5 1  北海道札幌市中央区宮の森1 条9 -1 -4 5  ヒ ロスビラ 宮の森1 0 1

TEL： 0 1 1 -6 7 6 -7 1 3 4 　（ 税理士法人共創経営システム内）

北海道でサービス業を営んでいたM 社長が体

調を壊し 、余命2年の告知を受けました。家族と

24年間育ててきた会社のことを、税務顧問のN

先生に相談をし 、会社を継続する方法として事

業承継の他にM＆A があることを知りました。後

継者がおら ず清算し かないと 思っていたM 社長

でしたが、M＆Aを決意。N先生は、財団を活用

して相手を探しました。2ヶ月後、引継ぎを考えた

いと いう 相手が福岡県にいると の連絡を受け

「 福岡？」と 訝しく思いましたが、相手企業の顧問

税理士も財団の会員だ

と 聴いて安心。見事に

マッチングが実現したの

です。

会計人が結んだ

「 北海道」と「 福岡」の企業の結婚

2014年11月、会員事務所のA 先生宛に、牛乳宅

配業を営むM 社長より 廃業の報告がありました。

廃業にあたってのM 社長の悩みは、既存の500

件の配達先に商品を届けら れなくなること でし

た。骨粗鬆症対策の為に牛乳を待つお年寄り

や、配達時に必ず声をかけてくれる小さな子供

を抱えているお母さん。そこでA 先生はM＆Aを

提案。し かし 、M 社長はその可能性に否定的で

した。A 先生はM 社長の危惧する既存顧客のた

めにも可能性は“０ ”ではないことを訴え、M 社長

も 納得。その後2ヶ月で

見事に案件成就。会計

事務所が支援したから

実 現でき た 脅 威のス

ピード 結婚でした。

牛乳を待つ500件のお客様の

要請を守れ！

－ ディールサイズ500万円以下でも安心の支援 －

事　 例 E X A M P L E

統合と は

統一とも 融合とも

異なります

北海道ブロッ ク

関西ブロッ ク
東京ブロッ ク

九州ブロッ ク

中部ブロッ ク

2-7-9 JA共済ビル3F Third ART Gallery内

http://mjr-zaidan.com


他には出来ない、

企業は一旦誕生すると、

という 5つの出口のいずれかに向かって歩んでいきます。

どの出口に向かう のか？という 選択＝「 出口戦略」は企業にとって重大なテーマです。

中小企業の『 出口戦略』と は…

7つの特徴

5

日本的M & A

つの出口の岐路に立つ

（ 結婚）の特徴とは

小規模の案件にも

丁寧に対応

原則、御社と おつき あいの深い当

事務所が窓口になり ますので、規

模の大小を問わず、丁寧に対応致

し ます。

低コスト で

支援が可能

当事務所が所属する 財団は収益

を目的と し ないので、原則低コ ス

ト で支援可能です。

（ 但し 、ご 相談の上独立系仲介業者（ ブ
ティ ッ ク ）に 依頼し た 場合は、そ のブ
ティ ッ ク の報酬体系に従います）

情報が得やすいので

スピーディ
原則、顧問士業が窓口になること

で、財務データ 等の情報が素早く

入手でき、案件化までの期間を短

縮できます。

日本全国の

案件に対応可能

全国の会員ネット ワーク により 、

全国をまたにかけて結婚相手を

探すこと が可能です。

守秘義務の

課せられた士業が

対応するから安心！
一般のコ ン サルタ ント と 異なり 、

我々にははじ めから 守秘義務が

課せら れています。お客様の大切

な情報をしっ かり と 守り ます。

ＡＳＰＯとの連携で

海外（ 主にアジア）の

Ｍ＆Ａも支援

姉妹団体であるアジア進出支援

専門家機構（ ASPO）を通じ 、海外

企業を含めお見合い相手を探し

ます。

超一流のブレーンの

ネットワークが

バックボーンにある
経営法務にまつわる 超一流の専

門家が、あら ゆる方面から 御社の

結婚を支援し ます。

上 場 事業承継 Ｍ＆Ａ 清 算 倒 産

　 Ｍ＆Aは「 会社の売却」であり 、大切に育てた「 事業を金銭化すること」だと誤解さ れている社長様が多くおられま

す。確かにそのような側面はありますが、私達が提唱する日本的Ｍ＆A（ 結婚）は、会社を売却し 、お金を手に入れる

ことではありません。企業と企業の統合を意味し 、社員と 、地域と日本の為に企業の未来を手に入れる手段です。世

間一般に捉えられているＭ＆Aとは一線を画します。

　 生活と 重ね合わせるほど仕事を大切に考える私達日本人は、職業を通じ「 文化」や「 歴史」を次世代へと 継承し

ようと 考えます。私達が創造・ 実践したいＭ＆A（ 結婚）は中小企業の抱える現状の課題を克服し 、歴史と 文化と 技

術を次世代に継承し 、会社を発展させ、地域経済を支える、日本にとって太い柱となるＭ＆A（ 結婚）です。そのよう

なＭ＆A（ 結婚）を目指す、「 一般財団法人日本的M& A 推進財団」と 私達は提携して、御社の出口戦略に貢献しま

す。私達に安心してご相談ください！

譲受（ 買い）側から見たM＆Aの流れ

初期面談（ニーズのヒアリング）
・ 譲受希望条件の確認（ 業種・ 金額等）

FA（仲介）契約の締結
・ 業務の範囲と 責任、報酬等の説明

・ 情報提供預託金の支払い ※別紙「 M＆Aに必要となる費用」参照

秘密保持契約の差入れ
・ 情報取り 扱いに関する取引の説明

企業概要書の開示を受ける
・ 具体的資料を基に検討

ファインディング支援契約の締結

譲渡先の探索
・ ニーズを踏まえターゲット 先を明らかにする

・ターゲット 先のリ スト 化

・リ スト 先へのアプローチ

・ 検索エンジン（ Web）でアプローチ

・ノンネームシート 先の検討
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IP提供・トップ面談
・ IP（ インフォメ ーションパッケージ）の開示を受ける

・トップ面談、施設見学等の実施

意向表明の提出
・ 譲受条件の整理　 　・ 譲受意向表明書の作成
※お断り する場合は理由を文書に整理し 提出

マ
ッ
チ
ン
グ

基本合意契約
・ 基本合意の内容を詰める

・ 合意書の記載事項の確認　 　・ 調印式の実施

最終契約・決済
・ DD結果を受け最終条件の調整

・ 決済と 重要物品の引渡し

ク
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デューデリジェンス
・ DDの実施（ 法務、労務、財務等）　・ DD報告

M＆A実務の習得支援が必要な場合は
別途有料プログラム有

PMI（M＆A後の企業統合）
・ 企業統合の支援

譲渡（ 売り ）側から見たM＆Aの流れ

初期面談
・ 今回の経緯の確認　 　・ スケジュールの擦り 合わせ

Web掲載・ロングリスト作成
・ 財団HP及び「 MA NDA 」へ掲載　・ 譲受候補先のリ スト 化

ノンネーム提案
・ 財団の会員へメ ールマガジンにて紹介

・リ スト 先に電話やMailでアタック

ネームクリア・企業概要書の開示
・ 具体的候補先と「 秘密保持契約」締結

・ 企業概要書の提案

（ 候補先と 仲介契約締結、情報提供預託金収受）
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ノンネームシート及び企業概要書作成
・インタビュー及び施設見学の実施

・ 必要書類の収集

・ 譲渡スキームや譲渡対価の検討、確定

案
件
化

基本合意契約
・ 基本合意の内容を詰める

・ 合意書の記載事項の確認　 　・ 調印式の実施

最終契約・決済
・ DD結果を受け最終条件の調整

・ 取引先と 社員への告知　 　・ 決済と 重要物品の引渡し
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デューデリジェンス
・ DD範囲の確認（ 法務、労務、財務等）

FA（仲介）契約の締結
・ 業務の範囲と 責任、報酬等の説明
※別紙「 M＆Aに必要となる費用」参照

IP提供・トップ面談
・ IP（ インフォメ ーションパッケージ）の開示

・トップ面談、施設見学等の実施

意向表明の受け取り
・ 譲受希望企業からの条件提示

・ 複数の場合、最終交渉企業先の選定

マ
ッ
チ
ン
グ

PMI（M＆A後の企業統合）
・ 企業統合の支援


